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Die Firma Schmitz Baukunst ist ein in Bonn 
ansässiger Fachgroßhandel für Parkett und 
Bodenbeläge. Seit mehr als 50 Jahren sind wir 
Partner für Planer, Handel, Handwerk und 
Industrie. Unser Vertriebsgebiet erstreckt sich 
von Koblenz über Bonn und Köln bis nach 
Düsseldorf. Konsequente Weiterentwicklung, 
Qualifizierung der Mitarbeiter, kompetente 
Auswahlberatung, Zuverlässigkeit, konstante 
Qualität und räumliche Vergrößerung zum 

Zur weiteren Expansion unseres Vertriebsgebietes Koblenz - Bonn - Köln 
- Düsseldorf suchen wir einen zuverlässigen, motivierten 
Vertriebsmitarbeiter im Außendienst (m-w-d). 

Ihre Aufgaben umfassen: 

• Sie betreuen und akquirieren als Vertriebsmitarbeiter neue oder bestehende
Kontakte und vereinbaren Termine im Außendienst für Produktvorstellungen.

• Akquisition. Bedarfsanalyse und Betreuung von Neukunden &
Bestandskunden aus Handwerk und Handel

• Entwicklung des Vertriebsgebietes
• Potenzialanalyse Ihrer Kontakte
• Angebotserstellung, direkte Auftragsabwicklung und Zuarbeitung durch den

Innendienst
• Outbound-Telefonie zur Terminvereinbarung
• Enge Abstimmung mit der Vertriebsleitung / Geschäftsleitung
• Entgegennahme von Bestellungen und Angebotsanfragen
• Sehr enge und offene Kommunikation im Unternehmen
• Vermarktung moderner Markenprodukte von namhaften Herstellern
• Enge Zusammenarbeit und Unterstützung des Innendienstes
• Messebesuche mit direktem Kontakt zu den Herstellern

Ihr Profil: 

• Elan für den Aufbau mit der Notwendigkeit der Neukundenakquise
• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation
• Erfahrung und Freude am Verkauf und im Umgang mit Menschen
• Kommunikationsstärke im Gespräch. Gute Deutschkenntnisse und sichere

Rechtschreibung
• Sicherer Umgang mit MS-Office
• Zuverlässiges, strukturiertes und eigeninitiatives Arbeiten
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• Aufgeschlossenheit,
Einfühlungsvermögen und
verantwortungsbewusstes Auftreten

• Teamplayer/-in mit ausgeprägtem Maß an
Eigeninitiative, Zuverlässigkeit,
Verantwortungsbewusstsein und
Motivation

• Gepflegtes Äußeres, seriöses und
sympathisches Auftreten

• Gerne auch Neueinsteiger mit der
Bereitschaft sich weiterzuentwickeln

Was erwartet Sie: 

• Jede Menge interessanter Vertriebsaufgaben und Herausforderungen in
familiärer Atmosphäre mit flachen Hierarchien

• Gemeinsames Wachsen im Unternehmen
• Großzügige Einarbeitungszeit durch langjährig tätige Kollegen
• Leistungsgerechte Entlohnung über ein Fixum und Verkaufsprovisionen
• Freiraum zum eigenverantwortlichen Arbeiten
• Ein Arbeitsplatz, der auf eine langfristige Zusammenarbeit ausgelegt ist
• Freie Wochenenden
• Keine Übernachtung notwendig
• Jährliches Teamevent und Weihnachtsfeier
• Eigenes Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung

Bitte senden Sie Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Gehaltsvorstellung per Post 
an die angegebene Adresse oder per E-Mail mit dem Betreff: "Vertriebsmitarbeiter 
im AD" im PDF-Format an: bewerbung@baukunst.com 
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